CLAVES PARA EL
TRABAJO DE LA
INTERACCION ORALEN
UN ENFOQUE
ORIENTADO A LA
ACCION

CONSEJERIA DE EDUCACION Sara RObles A\"la
JAPON. o Universidad de Malaga
Fas” " CoUCATIVA 21 de abril de 2026

b— EXTERIOR



El enfoque
comunicativo y las
competencias
orales



Comunicacién = Oralidad 2> MCER
- enfoque orientado a la accion

MARCO COMUN EUROPEO
DE REFERENCIA PARA
LAS LENGUAS:

. APRENDIZAJE,
MARCO COMUN EUROPEO DE REFERENCIA PARA LAS ENSENANZA,

LENGUAS: APRENDIZAJE, ENSENANZA, EVALUACION EVALUACION

*x X
*

* *

- -

Consejo de Europa, 2001
Consejo de Europa, 2018



El enfoque orientado a la accion (EOA)

- supera el enfoque comunicativo de primera generacion —anos 80—,
- el aprendiz debe realizar tareas,

- REIVINDICACION DEL ALUMNO COMO ACTOR,

-> consideracion social de la lengua.



“El enfoque orientado a la accion del MCER representa
un al pasar de programas basados
en una progresion lineal a partir de estructuras
lingliisticas, o en un conjunto de funciones y nociones
predeterminadas, a programas fundamentados en el
orientados a

y construidos en torno a nociones y funciones
seleccionadas deliberadamente. Esto favorece una
perspectiva de «dominio» guiada por descriptores de
lo que el/la aprendiente «puede hacer», en vez de una
perspectiva de en la que se acentua
aquello que no ha adquirido aun” (VC, 2020, p. 36).



TIPOS DE ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE Y DE ENSENANZA

- Transmision de contenido relevante para los interlocutores.

- Subordinar la forma (aspectos formales de la lengua, la gramatica)
al contenido (mensaje que desea transmitirse).
- Participativas

- Desarrollode una accion concreta (solucionar un problema
comunicativo, por ejemplo), no abstracta (explicar reglas del
codigo gramatical, etc.).



Actividad A:

Construye pequenos dialogos segun el modelo. Usa el vocabulario de los cuadros.

A: ¢ Qué te parece este pantalon?

B: Me gusta mucho. Me parece muy bonito. /No me gusta nada, prefiero el verde.

cCuando
seguimos un

A: A mi, también. /A mi, tampoco d Modemo Amarillo
Fa a Caro Verde ’?
?amlsa Elegante Rojo E OA °
erseg Coémodo Negro
]\fitl © Barato Claro
0150 Grande Oscuro
Zapatos Feo Rosa
Antiguo Azul
ACTIVIDAD B:

Has hecho limpieza de armarios y has pensado regalar un montdn de cosas que ya no usas. Reparte los regalos a companferos de la clase y

explica por qué lo has decidido asi. Luego informa a la clase. ¢ esta de acuerdo el destinatario?, ;y el resto de los compafneros?

Unas gafas de esqui Una bufanda
Unas botas de montar Una mochila vaquera
Un despertador Unos prismaticos
Un cinturdn rosa Unas zapatillas de deporte
Unos zapatos de tacén alto Una minifalda

Un perfume Una bufanda de rayas

ACTIVIDAD C:

Vamos a hacer un buen regalo de cumpleanos. Podéis hacer solo 3 preguntas, que primero prepararéis en un papel tu y tu comparniero.
Luego, entrevistad a otros dos companeros. Con sus respuestas deberéis tomar una decisiéon y contarla al resto del grupo.



Método Anaya ele, B1

Iextra! . EN COMUNICACION

4 ;Qué hacemos cuando...?

» [1 & Para aprender una lengua es imprescindible conocer su cultura
para saber como comportarse y relacionarse con los demas en
determinadas drcunstancias sodales. Deddid como actuariais en
cada una de estas situacones en Espafa.

o Tus amigos y til vaks 8 cenar &Cada uno paga b syo © 9 \igtas en el hospital a un enferme: un Smiiar un amigo.
&le levas algin regalo?

divdi a cuents y iodos pagak ks mtma cantidad? &Dejae

0 Unos amigos ecpancles te witan a comer &Es normal O Ectsc viviendo en tu pleo nuevo_
llevar aigo? &Qué les lievarisc? Q siguien viene a hacerie

una vieita, &e encefiac &l poo?

&le eefia todas

lac habftaciones?

9 e Iwitan & una flects en caga de unos amigos espanioles.
La fiects empleza a lsc diez y media . &A qué hora
sucles legar? R '

Estac visiando en aubls o en tren, y s tu lsdo
ectd eentada una persona desconocida, Shablas
con els?

A3 dento cuarenta y seis



Método Anaya ele, B1
» Unidad 4

Saber vivir

» Necesitamos aprender
- H Impetativo afirmativo y negativo

= Los pronombres de objeto directo e indirecto (1)
= Léxico de |a alimentacion, salud y medicina

» Para
= Dar Ordenes @ instrucdiones
- Dar consejos y hacer recomendadiones
= Pedir algo a algulen
= Parmitir o prohibir algo 3 alguien

\ GASTRONOM A

‘ SALLD Y BRLEZA
CULTERA

’ DEPORTE

‘ 00

| ows

| EUR
: O
T oo

Ven y diviértete enla melor

} discctecn de la ciudad
Sal de 1 ruina ¥ pasa o fin

| do semara (ricoy genal

‘ preparate saa b gan he:n
4 eadiarte. (Sn dechall
Entra y compra 1 entrada

‘ anficpada en ruexna tenda
arlire

Pincha aqul.

1 Decidete

» CONTEXTOS

* [14& Luisa ha tenido mucho trabajo estos dias y necesita relajarse este fin de semana. Esta

buscando entre los anuncios de esta revista digital alguna idea. ;Podéis ayudarla? Seleccionad

la mejor propuesta y, en plenaria, comentad las razones de vuestra eleccon.

ENTRA EN

noriitaGAD!

ﬂ DE TAPAS

a]egdﬂ'@wa&ﬁdxko |

mas de 100 apas

Degusta lox mecres plaos de la
coona meditemirea

Reserva meza pam o cena de
amiges, famiia o negocosen d
elghono 052 34 67 89 l

b

HOTEL SPA CADIZ

Siéntase coro ©N A

$iwado corm de b gaya dela Vidona.

Consulte roras derns eduias:
o Masaes mlajantes y ortiesinés
o Cioutto temmd
* lmmpmenios pam la pérdda
de peso
Disfrute dol paraizo en ko coa
andakza

—G_IMNQSIO |

INTERNACIONAL
| sous N
pﬂﬂd. yponte | -l | .

on forma @n mosciosl :-“ » —1

| o Apes marciales
* Manoamiento

* Asdbc

* Plgres

* Yogo
« Actvidades

y musodacién J }
-

acdhms
« Errengmiento pemonalzade
Inscribete on ruesm web artes dd | de .
ocubee ¥ disfruta de vnmes g

| Hate soco y mcibe unregdo de

biernenida

Consulta d homrio de activdades desde

il

$ilo orefoms, entra on rues™ £AgnA web

‘ pnchande agéf,

= i

6]

ek Mds qU

Rl

mas!
’V':’.:’:"Mb o lbo desuvda
Descubra todas bs nowedodes en Meohtro
infonil y jwenil, noveb, ensayo, libos de
bokilb y dbos alectinicos.
jlea y viaje @n nuestos librs o todos bs
mundacs posibles!

setenta y siete LI

|
|

l



Método

Anaya
ele, B1 10 Las redes sociales en Internet
® [ Cada vez parece més importante pertenecer a

una red sodal y comunicarse a través de ella. Lee el
siguiente texto sobre estas redes y sus aspectos positivos

» EN COMUNICACION

* [] 4 Dividimos la dase en grupos: unos estaran a favor y otros
en contra de las redes sociales. Ganara el grupo que sea capaz de
dar mas argumentos para defender su postura. Podéis utilizar
las sigl.iemsa EMprEsiones.

¥ negativos.

de relaqonafse

mmmmmmymmm—

nan mas seguidores. Se frata, sobra todo, da una nusva
forma de ralaclonarse con el mundo: compartir tofos,
videos, buscar anfiguos compafeross dal coleglo, del
Instituin o 0 la univarsidad, ancontrar pareja, amoras o
simplements <matar el tlampo=.

Estos sitios fueron creados para la Infermalackon de per-
sonas, afravesando fromtaras y continantes enferos. La
gran pragunta es sl ka uhlizackon de asios mecansmos
da comunicacion acantla nuestra soladad o Sl son una
atraccion para aquellas personas a las que les cuesta re-
lacionarse con 105 damds.

Por otro lado, 13s redes soclales han contribuldo a que en
Intermet adquieran Importancia 1as relaclonas Numanas.
Dasde esie punio de vista, pueden ser un Instrumento
ol para las relacionas Interparsonales y da nosotros de-
panda su buen uso.

Sin ambargo, hay una parte negatha: s resgos que Impll-
C3 EXPOner Nuasira privacidad. La cuesiion a3 la sigulenta: 51
fuera de Imtemet, en nuestra vida colidiana, fanemios culdano
¥ N0 0amos Insormacion a axiranos, no abimaos la puarta a
fodo 8l que lama y ponemas alarmas an nuesiras propiada-
des; anfoncas, ;par qué defamos que toda nuestra Informa-
cion personal pueda ser vista y utiizada an estas redes? Y o
ms Importante: Fpor qué la compartimes con ganks fesco-
nockda? Es daclr, ;js0maos consclenies da o qua submaos
a nuesiro perfll en una rad sockal cualquiara?

Para algunos uswanos de astas oS 85 una e oe «0o-
leccionars amigos ¥ a3 mostrarse a 05 damas como aiguian
«5ociaimants airacivos: <mirz, tengo muchos amigos=_ Paro
25805 amigee No 50N fan reakss. Lo clario 85 que 1as reiaci-
nes antre oS seras umanos necesitan fiempo y conocimianto
diraco. En dannitiva, no as tan tacil nl fan rapido fener tanios
amigos. ¥ con s redes sociaes 5o ganan contacios en cantt-
i, paro 1o an callidan

oot 'ﬁ?‘ﬁ

Ensagundolugar:..
Foruynlado... ﬂfﬂJw
Enabsality |
Yonosayde b misms cpinign, |

® M ;Cual es tu opinidn sobre este
tema? ;Perteneces a alguna
red social? jPor qué? ;Qué tipo
de informacidn personal darias

11 Pues yo una vez...

* LI Maite y Juan han subido a nuestra red social una
foto del fin de semana. Fijaos en ella. j5abéis dénde
estaban? ;Qué relacidn pensdis que hay entre ellos?
iDe qué estaban hablando?

* L] QBRI Ahora vas a oir a Maite y a Juan contar una
anécdota que les ha oourrido. Toma nota de toda la
informacidn que cigas e intenta resumir la historia que

cuenta cada uno.
Maite

v




12 Besos y abrazos

* [ Beatriz, la chica espafiola, te ha mandado un correo electrénico.
Léelo y ayadala, por favor.

Hola, chios:

Necesito Que me ayudés urgentemente... £ escribiendo un artiao para larevista digital en B que

vmpanozsa:daabsn&mggyehfaniaendfemtsm$¢lmuﬂo...Nooommo
Iasoosumbesdewdoslospalss.aslqnhpusadoqnvomuspodesmmmmmymme
oanosehaoemdum.imsd&uarm,mwﬂdhsmﬁuoshmmmd
archivo adunto.

Muchas gracas y besitcs pam todos,

2 Aorasoy sditay oo conmis 3

* ] Ahora comparte tus respuestas con
tus companeros.




ESTRUCTURA DEL ESQUEMA DESCRIPTIVO DEL MCER

Dominio general
delalengua

Competencias
generales

Saber hacer

Saber ser

Saber aprender

Competencias Actividades Estrategias
comunicativas comunicativas comunicativas
de la lengua de lalengua de lalengua

Competencia lingUistica Comprension Comprension

Competencia

A Expresion Expresion
sociolingistica P P

Competencia

pragmética Interaccion Interaccion

Mediacion Mediacion

Reflexion: ;Qué hay de nuevo respecto a la formulacion tradicional?



MODOS DE COMUNICACION

Figure 2 - The relationship between reception, production, interaction and mediation

RECEPTION

MEDIATION

PRODUCTION




MARCO COMUN EUROPEO
DE REFERENCIA PARA
LAS LENGUAS:
APRENDIZAJE,
ENSENANZA,
EVALUACION

Volumen complementario

La interaccion puede ser oral o escrita

Requiere la participacion de al menos dos
personas

Se construye de forma conjunta

Implica un intercambio activo de informacion

Incluye elementos verbales y no verbales

Su finalidad es construir




CONCEPTO DE COMPETENCIA
D INTERACCIONAL

‘o g

ZJ( capacidad para participar en una interaccion.




Ejemplo de
interaccion oral

* Vamos a hacer un buen
regalo de cumpleanos a
vuestro/a profesor/a.

* Podéis hacersolo 3
preguntas, que primero
preparareéis en un papel tu
y tu companero/a.

* Luego, entrevistad a
otros/as dos
companeros/as.

 Con sus respuestas
deberéis tomar una
decision y contarla al resto
del grupo.



Identidad cooperacion

conocimiento acciones

gestos/miradas/posturas/posicién

INTERACCION

Inferencias/presuposiciones palabras

frases reparar
turnos de palabras

entonacion/volumen/tono



https://voutu.be/VBAkyEYRteE HABLE CON ELLA

https://www.youtube.com/watch?v=coQp2EXo52Y ENTRE TINIEBLAS



https://youtu.be/VBAkyEYRteE
https://www.youtube.com/watch?v=coQp2EXo52Y
https://www.youtube.com/watch?v=g9q4zn8IPoI
https://www.youtube.com/watch?v=g9q4zn8IPoI

INTERACCION

“La interaccion, la cual implica dos o mas interlocutores que construyen
conjuntamente el discurso, es fundamental en el esquema de uso de la lengua.
Se considera que la interaccion interpersonal es el origen del lenguaje, con las
funciones interpersonal, colaborativay transaccional.

La expresion en forma de relato se puede considerar un desarrollo posterior en la
oralidad y, eventualmente, en la alfabetizacion”. (VC del MCER)

Competencia interaccional > individuo + capacidad de accién
+ participantes

continuo cambio de roles con ADECUACION A LAS NORMAS SOCIOCULTURALES Y PSICOLOGICAS

Practicas interaccionales

Como saludar y despedirse, con un valor social significativo para los miembros de una comunidad.



CLAVES EN LAS INTERACCIONES
ORALES

e cuandoycémo iniciar un turno de
palabra,

' * cémo construirlo y coémo hacerlo
cooperativamente,

e cuandoy coOmo cambiar de tema,

* cOmMo corregirnos y corregir a otras
personas,

e cuando esta bien hablar a la vez que otra
personay como hacerlo,

. * cuandoycomo responder a preguntasy
peticiones

‘ * cOMo encontrar pistas que nos ayuden a
entender lo que se nos escapa.




1. Observacion de
producciones

\
Interaccionales de CONSECUENCIA: el alumno ya ha tenido
nativos experiencias previas y se sentira mas seguro, mas
consciente porque esta mas familiarizado.

n

2. Reflexion

3. Produccion —2el aula
como laboratorio de
ensayos

-

1

o
-w



PROMOVER LOS TEXTOS REALES POR Q
HONESTIDAD EDUCATIVA *




Cuestiones de interés:

| g alternancia de voces en la conversacion

* Noticing a determinados fendomenos de la
conversacion

* NO se aprende a conversar con la mera
practica en conversaciones > se deben
ofrecer reglas, normas, costumbres y usos
para que la interaccion sea mas eficaz.



RECOMENDACION:

producciones libres, participativas, cooperativas a través de contenidos y
ensenanza por tareas, que dan mas espacio a la interaccién natural.

Vacio de informacion,

juegos

simulaciones

instrucciones referidas a la lengua

—

— Mas alla

U

— recursos secuenciales (es decir, qué se dice y

en qué orden) para cumplir el objetivo propuesto.



» CONTEXTOS

Llenar
la nevera

1 No hay nada en la nevera

» A.La profesora Laura hace |a compra en &l mercado.
Esta en el puesto de frutas y verduras.

© HOla, 1.3ura, buenos dias ;que deseas?

© HOIa, Quiero una lectuga grande y un kilo de tomates.
© (106 quieTes maduras?
« Presente de indicativo fverbos iregulares 11)

« QUERER, PODER, PREFERIR, DESEAR + Infinitivo.
« Pranombres de objeto directo.

« Léxio de la comida y bebida

» Léxico de los tipos de tiendas.

» Diferencia entre CONOCER y SABER
« Formukes para enfatizar b negaciin

© ND, Qué va. Muy MaduTos No.
© /Quieres 2igo mas?

© Si, mad0 kilo dezanahosiasy medio de cebo

Ah, gtienes kiwis?, €5 que no lasveo. »

© N0, losienta.

© Entonees un kilo de manzanas y oo de

O A tres euros el kilo; estAn ul PO Caras. Pern San miuy
Duenas.

ZA Culmo estdn las fresas?
« Preguntar por prodiactos ¥ su preci

© ¢ Estan dulces?
« Expresar cantidades
« Expresar prefesenda o intereses.

g -
© Claro que si! ;Quieres probarlas? Puedescoger una. -
© 5L mmiml jqué buenas! Pues medio kilo de fresasy

kilo y medio de plaanas.

© 12 gustan maduros 0 un poco Mmas verdes? ;Culles
prefieres?

© un poco mas verdes, por favor. ;Culdnto es wdo?
OA ver.., Son doce euros oon Cuarenta (12,40 €).

© Aqul tienes, muchas gracias y adics.
© Gracias a ti, hasta manana,

» B. Fijate en el dlalogo anterior y completa 1a tabla con frases
y palabras del texto.

Hola, joué tar ;0ué queria? jousnto cuestan? jHasta manana
| o> o

Fimiento

JArhoris — —



» CONTEXTOS

@

1 No hay nada en la nevera

» A_La profesora Laura hace la compra en e mercaso.
Esta en el puesto de frutas y verduras.

© 3012, 1.3ura Duenos dias ;queé deseas?
© HOIa, Quiero una lecinga grande y un kilo de tomates.
© ;105 QuieTes Maturas?
© NO, Quf va. Muy MacuTos No.
© ;Quieres algo mas?

© Si, medio kilo de zranahoriasy medio de oeba
AN, stienes kiwis?, €5 Que No los vea.

© NO, 10 siena.

© Emnonces un kilo de Manzanas y owro de melooos
ZA Culmo estan las fresas?

K :
© A wres euTos ef kil eS1AN ull POCD Caras Perd Son Ohay

O - Estan dulces? -
© Claro gue si! sQuieres probarias? Fuedes 0oger una.

C S ivmml g2 Dhuenas! Poes medio k3o oe fresasy &
kilo y medio de pihanos.

© ;12 gusarn madulos O ull poco IN3S veroes? sCudles
preficres?

C U poCD Mas verdes, por favor. s Culdned es 10007
O A ver.., Somn dOCe euros 0on Cuaremea (1240 €).
© AqQul tienes mMmuchas gracas y 24108,

© Gracias a t:, hasta manana.

-_ I O rrvtiheoeates svouw soul oWl AL mavw vummed-eusl oow o ue ovnwws ool oundon Beow B subul o v svw A B B>



5 {Qué pedimos de tapa?
» A. Lawra y sus amigos Raman y Claudla estan
&n un bar de tapas. ;Conocals las tapas que piden?

Lawra: Oye este bar... ;gué tal es2 ;10 conooss?

Ramon: 5l y0 10 COnoe0n, 10 25 CIT0 y Sitven
ullds L3pas My buenas.

Oaudla ¥, jqué pedimos de tapas?
Raman: Recoerdo la ensaladilla rusa de L3 dltima wee: jMhay theenal
DSOS Quf Quersis? (ud 05 apeece?
Laura: Podemnos pedir Lapas diferentes y ast probamas, ;no?
Oaudla o prefiers 12 enszladilla russ, N0 quieno nads mis.
VOSTOS poddéis pedir tapas variaizs para los dos.

Lawra: Bueng vale. TO empiezas, Raman, qué sliges?
Ramon: Pues un pincho de wooilla de pama

y DOJQuEnNIES eN villagre, gy th? ;Chae pides?

Laura Yo Croguetls y carme en sals.
(Jaudla Buptiy 3 ver Y vienie el camarern. gAhl oy de bebery

Lawra Cerverd, Moy fria. (Chyed (UMa Cerveed Cufstd uih euldd
Ramon: ;PEnsas que &5 Carn?

Lawrz (0ned val gD, haimbre no! B5 muy baraeo.

)

Oaudla sTomamas 21g0 mas? Wi Quibene un cake.

Lawra: YO 00 Qué e quitd el suefio y por L noche no dusrmo.
prué Dueni estd 1000 en este bar! Agud y0 voeho 5egur.



12 Ta vendes y yo compro

.BWJMSMW. €l supermercado mas barato ae Ia
agudaad. TOo eres & vendedor ¥y tu companero, e diente. Tenails unos
minutos para preparar el dialogo. Despueés, representadio para =1 — Medio kilo de ___

— Gen gramos de .

—Unocsartode

Para expresar cantadad

—Un litrode .

—Un poco de ..
2 ° Proguntas al precio. ~
3.° Despodida_ ‘5-,3;,}.,,.,“3.-4&

— fHola. buenos alas!
— Quiero 1 kilo de pldtanos
— AR, Pueno, pues deme solo stumno B
— iBuenos dias! }

ardcar.
- — Haoay raefrascos con azdacar.
Z2° Proguntas ol procio. - = 3 3 D
2° Daspoedida
2° Dicas al pracio.
—— 2. ° Despoadida_

—



Interaccidon

Actividades de
interaccién

Interacciéon oral

Interaccion oral
en general

Comprender a un/a
interlocutor/a

Conversacion

Discusiones informales

Discusiones formales

Colaborar para
alcanzar un objetivo
|
Obtener bienes
Yy servicios
|
Intercambiar
informacion
|

Entrevistar y ser
entrevistado

Usar las
telecomunicaciones

raccion escrit

Interagcion esgrita

Corresp encia

Notgs, mensaj&s
vZormularios

CLAVE:

teraccion en Unea

Estrategias de
interaccién

Turnos de palabra

Cooperar

Pedir aclaraciones

1. Reflexionar sobre las actividades de

interaccion

2. Programarlas en el aula
3. Proporcionar estrategias para la interaccion



LRVl Els kX [sXinteraccion oral Xl V4]

en los siguientes tipos de intercambios:

e Interacciones funcionales y puntuales

e Conversaciones en sentido amplio

e Entrevistas

e Dramatizaciones y simulaciones

e Discusiones formales (a partir de A2) o informales
e Intercambios telefonicos



Interaccion

Conversacion

CONVERSACION

[Una pareja charlando sobre sus proximas
vacaciones]

> Qye, ;ddnde vamos este verano?

< Aver, un crucero no estaria mal... ;O prefieres
aventura?

> Una ruta de museos por Espana




2. EN LOS MANUALES DE CONVERSACION

Carencias:

1. No se hace referencia a cuestiones

estructurales especificas de la ,
PRACTICA HABITUAL

conversacion. - Empieza con una lista de vocabulario;
2. Textos escritos y pe[icu[as - sigue con textos con preguntas de

- . y comprension,
acompanados de listas de - anélisis y discusion;
vocabulario y algun elemento de Y ERIIRCRNLESd practica, que

. consideramos demasiado abiertay
gramatlca. dependiente de la capacidad creativa de la

3. Algun juego de rol, alguna T
simulacion o una peticion de
escribir un dialogo.



TEMAS DE CONVERSACION

- Manejar eltema de conversacion supone saberiniciarlo, mantenerlo, cambiarlo y terminarlo.

Iniciar el tema
Estructura:

- Recursos generales: ;Como va todo?, ;Qué tal va eso?, ;Qué hay de nuevo? (Relacionadas con el saludo)
- Secuencia pretema: los tipicos ¢ Estudias o trabajas?, ; De donde eres?, ;Qué estudias?, ;Vives
en...?

otras: s sabes que...?, ;sabes lo que le ha pasado a XXX? Oye, queria comentarte algo...

< QOye José, el partido del sabado, ;como quedd?, ;ganaron los del Real Madrid??

>Nada, nada, perdimos. Vaya desastre de temporada... ;Y tu qué tal lo pasaste en Barcelona?, fuiste

a ver a tu madre, /no0?

- Recursos para decir algo asi como: quiero iniciar una conversacion contigo, pero no se me ocurre un tema
en este momento

<bueno, pues nada que...

>cuanto tiempo hace que: [vosotros a- a-



Cambiar de tema

Dos tipos:
1. Transicion gradual (véase intercambio A)
2. Transicion brusca (véase intercambio B)

- ¢Qué hora es?

- ¢Ahora?

- Si

- Cuatroy cuarto

- ¢Jcuatroy cuarto?

- Si, ¢cuando nos vamos?

- ¢Sobre las 57 ;0 es tarde para ti?

b)

-¢Nos vamos en un rato?
- ¢.Sobre las cinco?

- Si

- Ok



OTROS MARCADORES PARA CAMBIAR DE TEMA:

1. Asique:
< Asi que te marchas a Paris.
>Pues si, porque quiero cambiar de aires ((siguen hablando sobre la vida en Paris y las

expectativas alli)) PRACTICA PARA EL
AULA: BUSCAR
2. Entonces: MARCADORES PARA
<Entonces, ;qué hacemos? ;Vamos a tomar algo o::? CAMBIAR EL TEMA Y
>Si, vamos a tomarnos un café, que ya hemos trabajado mucho por hoy. SUS POSIBLES
”SINONIMOS”
3. Al final: CONTEXTUALES

<Alfinal, ;qué pasd? ;Os fuisteis al cine ayer?
> Claro, y pasamos una tarde entretenidisima, Después... ((siguen hablando del plan de la tarde))

4. Bueno, y de... O

<Buenoyde Carmen, ;qué sabes? o
>Pues esta bien. ((sigue hablando de Carmen))

5. Y.

<Todo bien.ytu, ;qué?.

>Bien, bien, La universidad me va bien (.) y tu en la escuela, ;coémo- cémo te va?

<Bien. Me han dado las notasy he sacado tres sobresalientes. Todo un éxito. ((sigue hablando de
los estudios))



CERRAR UN TEMA

Lugares comunes

Recopilamos una lista de lugares comunes que sirvan para cerrar:

es lo que hay;

asi es la vida;

se recoge lo que se siembra;

no se puede pedir mas;

se hace lo que se puede;

écque se le va a hacer?;

la realidad supera la ficcion;

cuanto hemos cambiado;

ya nada es como antes, todo tiene su final;
nada dura para siempre, etc..

Practica: Organizar la clase en parejas.

Cada pareja elige uno o dos de estos lugares comunes y tiene
gue asegurarse de que entiende bien el significado.

Cada pareja busca un tema de conversacion

que se podria cerrar usando ese lugar comun.

Trucos:

Particulas para iniciar secuencia de cierre: bueno, bien,
pues, vaya... seguidas de un silencio.
Ofrecer una razén/una excusa para cerrar la

conversacion.

<bueno

>bueno venga=

<=venga=

>=me voy a clase ((se separa del
grupo))

<=hala hasta luego. ((se separa del
grupo))

>=chao, adids ((se separa del grupo))

Otras acciones: hacer planes, organizar une reunion
futura, dar instrucciones, recuperar planes formulados
antes de la conversacion, retomar el motivo inicial de la
conversacion, resumir el tema principal, sacar
conclusiones, hacer valoraciones, etc.



Conversacion informal guiada

Dos amigas se
encuentran por la calle

Estrategias: Toma de
turnos, reformulacion,

uso de expresiones de
seguimiento.

* A. iChical! {Pero, cuanto tiempo!

* B. jNo me lo puedo creer! jQué gusto verte!
cComo estas?

. Pues muy bien, la verdad. ;Y tu quée tal?

. Bien, todo tranquilo por ahora.

. ¢Vas para el mercado?

. Si, tengo que hacer unos recados.

. jQué casualidad! Yo también iba para alla.

. Oye, cuéntame, ;en qué andas ultimamente?
. Pues nada, trabajando mucho y con nuevos
proyectos...

B. Ah, si, ¢y qué tal te esta yendo?

> > wr>wr>



MUCHAS GRACIAS POR VUESTRA ATENCION

Sara Robles Avila
UNIVERSIDAD DE MALAGA
sara.robles@uma.es
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